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Konsolidierte Vertriebsergebnisse ohne Aufwand?

FairSalesWeb bietet Accountkonsolidierung auf übergeordneter Ebene – ohne 

zusätzlichen Aufwand – sowie einen schnellen Überblick über regionale und 

überregionale Kunden- und Unternehmensergebnisse.
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im Vorjahresvergleich erhalten Sie absolut dynamisch konsolidierte Reports:

 !Regionale Ergebnisdarstellung und Kundenauswertungen
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 !Regionale Budget-, Umsatz- und Übernachtungsanalysen

 !Überblick über Ist- und Restjahresplanungsdaten

FairSales Web ist eine ideale Ergänzung zu FairSales. Die Ergebnisse der Häuser 

Ihrer Region werden in FairSales erfasst, in FairSales Web importiert und im An-

schluss daran konsolidiert zur weiteren Auswertung bereitgestellt.

Zum optimalen Datenaustausch stellt FairSales alle relevanten Daten der ange-

schlossenen Häuser in standardisierter Form zur Verfügung. Gemäß Ihrer Ar-

beitsabläufe werden die Informationen von FairSales in FairSalesWeb konsoli-

diert und zum Abruf bereitgestellt oder alternativ per Email Reporting an einen 
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sowie im Vorjahresvergleich dargestellt und die Zielerreichung pro Haus, pro Segment und pro 

Industriecode detailliert aufgeschlüsselt ausgewiesen (Report Ausschnitt). 



15

Durch die Funktionsvielfalt deckt FairSalesWeb ein breites Spektrum spezieller 
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nisse, ab. Ein systematischer und kontinuierlicher Prozess des Vergleichens wird 

möglich.

Sie können Umsatz-, Budget- und Forecastdaten jederzeit für einzelne Häuser 
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len abrufen, Ihre regionale Vertriebsplanung kontrollieren und steuern, Ziele und 

Strategien festlegen, Key Account Management und Kundendialog optimieren 

sowie eine kontinuierliche Ergebnis- und Fortschrittskontrolle implementieren.

Durch das umfangreiche, dynamische Auswertungssystem sind Sie jederzeit in 

der Lage, auf regionale Veränderungen im Cluster schnell zu reagieren und Maß-

nahmen auf regionaler sowie lokaler Ebene zu implementieren. Die Resultate 

bilden eine solide Planungsgrundlage zur Ausrichtung Ihrer Sales Strategien und 

abgeleiteten Aktivitäten.

Im Corporate Account Berichtswesen werden die Kundendaten konsolidiert zusammengefasst. 

Budgetierte Kundenergebnisse werden mit den erreichten verglichen. Abweichungen im Buchungs-

verhalten werden transparent (Report Beispiel der Segmentierung, Report Ausschnitt).


