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systemgestützt den individuellen Kundenwert und liefert zuverlässige Forecast 

und Budgetdaten zur Unterstützung Ihrer Sales Aktivitäten.

:#-(6"*!#)&"*&#9(;+0<&9(6-0!*9(=!>#9(8-0!*%"4>(+0<(?@>#%"4>(!+A(!+,&0<('-B"&("8(

Vorjahresvergleich sind folgende Auswertungen möglich:

4#Datenkonsolidierung auf Hotelebene, Datenintegration, Berichtswesen

4#Umsatz, Übernachtungen, Durchschnittsratenentwicklung und RevPar

4#Überblick über Ist- und Restjahresplanungsdaten

4#Budget-, Über- und Unterdeckungen
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rung für den Budget- und Forecast-Prozess in einem Tool. Unter rein wirtschaft-

lichen Aspekten ermittelt FairSales systemgestützt den zu erwartenden Umsatz 

pro Kunden.

Features &
Funktionen

Im „GM-Report“ werden die konsolidierten Hotelergebnisse und Einschätzungen Ihrer Vertriebs-
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wird pro Mitarbeiter, pro Segment sowie nach Industriecode, detailliert aufgeschlüsselt ausgewie-

sen (GM Report Ausschnitt).

FairSales
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Gemäß der Paretoregel ermittelt jeder Mitarbeiter Ihres Vertriebsteams seine 

umsatzstärksten Kunden. Alle Umsätze dieser Kunden werden monatlich, pro 
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Industriecodes können jeweils erfasst werden. Somit ist Ihre Preisdifferenzie-

rungs-Strategie im entsprechenden Marktsegment transparent. Auch wenn 

Team-Mitglieder wechseln, bleibt die Account-Historie erhalten und kann pro-

blemlos auf neue Mitarbeiter übertragen werden.
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gleich können Sie Ihre Vertriebsplanung segmentgenau kontrollieren und steu-

ern. Key Account Management und Kundendialog werden optimiert. Umsatz-, 

Budget-, Pick-up und Forecastzahlen sind jederzeit aktualisiert abrufbar.

Bei Veränderungen im Buchungsverhalten Ihrer Kunden können Sie die Aus-

wirkungen auf den Umsatz des Gesamtunternehmens sowie die jeweilige Fore-

castsituation schnell und zuverlässig ermitteln. Über- und Unterdeckungen kön-

nen zeitnah analysiert werden. Ansatzpunkte zur Weiterentwicklung festgelegter 

Aktionen werden aufgezeigt und erlauben professionelles Management auf 

höchstem Niveau. Durch den ergänzenden Einsatz von FairSalesWeb können 

diese Ergebnisse im Rahmen regionaler Aktivitäten konsolidiert verwertet wer-
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Detail-
beschreibung

Gemäß des ausgewählten Report-Zeitraums werden unter „Account Summary“ die Kundenergeb-
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ckungen werden ausgewiesen, der zuständige Vertriebsmitarbeiter gelistet (Report Ausschnitt).


